752
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Pensado para o seu e-commerce!

Preparamos esse calendario com atencao a cada detalhe,
pensando em como tornar o seu planejamento mais
oratico, estratégico e alinhado com as melhores
oportunidades do ano.

Aqui, vocé encontra as principais datas para campanhas,
acdes sazonais e momentos perfeitos para impulsionar
suas vendas. Tudo feito para te ajudar a vender mais e se
destacar no mercado digital.

Com carinho,
Colina Tech

Total de Pedidos

Gltimios 7 dlas

25.7K

T 6% wslast7days

- - - Total Vendas e Custos

Ultimcs 7 dias

R$ 350K

 BSEK ws Gltirmos 7dias




N

01/01 - Ano Novo

07/01 - Dia do Leitor

30/01 - Dia da Saudade

JANEIRO

dom seg ter

12 13 14

19 20 21

260 27 28

qua qui
1 2
3 9
15 16
22 23
29 30

PAOVAS

sex sab
3 4

110, 11

17 18
24 29
31



DICAS

Campanha de “Ano Novo, Estoque Novo”
Aproveite para fazer queima de estoque com descontos progressivos ou frete gratis em
categorias especificas.

Ofereca cupons de boas-vindas para 2025
Crie cupons como BEMVINDO2025 ou NOVOANO25 para incentivar a primeira compra do ano.

Anuncios com gatilhos de renovacao e recomeco
Use frases como: “Ano novo, casa nova, looks novos”, “Comece 2025 se cuidando mais”, ou
“Hora de fazer diferente”.

1 "

E-mail marketing com planejamento de ofertas mensais
Envie um e-mail com as principais promocdes e langcamentos previstos para janeiro. Ajuda a
manter o cliente engajado desde o inicio do ano.




N

14/02 - Dia de Sao Valentim

19/02 - Dia do Esportista

FEVEREIRO 2025

dom seg ter qua qui sex sab
1
2 3 4 5 0 / 8
9 110, 11 12 [ 14 15
16 17 18 19 20 2 22

23 24 25 260 27 28



DICAS

Crie campanhas segmentadas para o publico fithess e esportivo
Se sua loja vende itens relacionados a esportes, saude ou bem-estar, aproveite a data para
destacar esses produtos com descontos ou condicoes especiais.

Invista em anuncios geolocalizados e por interesse
Use segmentacdo por interesse em esportes, fithess e vida saudavel nas campanhas de midia

paga para alcancar quem realmente se identifica com a data.

Produza conteudos rapidos para redes sociais
Sugira playlists para treino, dicas de alongamento ou curiosidades sobre o Dia do Esportista.
Isso ajuda a engajar sua audiéncia e manter sua marca presente.

Aposte em cupons-relampago
Libere cupons de desconto validos apenas no dia 19/02 para estimular compras por impulso e
movimentar o estoque.




MARCO 2025

dom seg ter qua qui sex sab

N

04/03 - Carnaval

05/03 - Quarta-feira de 2 3 il 5 o / 8

Cinzas

1

08/03 - Dia da Mulher

9 10 11 12 13 14 15

12/03 - Dia do E-commerce

15/03 - Dia do Consumidor 16 17 18 19 20 71 22

20/03 - Inicio do Outono

23 24 25 20 27 28 29

30 3



DICAS 15/03- Dia do Consumidor
Prepare ofertas exclusivas para a data

Crie campanhas com descontos especiais, frete gratis ou brindes para quem comprar no Dia do
Consumidor. Priorize produtos com boa margem ou gue precisam girar.

Aposte no marketing de relacionamento
Envie e-mails personalizados agradecendo seus clientes, oferecendo cupons de desconto ou
condi¢cdes especiais para quem ja comprou ha sua loja.

Invista em campanhas de remarketing
Recupere carrinhos abandonados ou impacte quem visitou sua loja nos ultimos 30 dias com
anuncios especificos para a data.

Use depoimentos de clientes reais
Publique avaliacbes e feedbacks positivos nas suas redes e e-commerce. Isso aumenta a
confianca e valoriza quem ja escolheu sua marca.




ABRIL PAOVAS

Q dom seg ter qua qui sex sab

01/04 - Dia da Mentira 1 ) 3 Vil 5

20/04 - Pascoa

23/04 - Dia mundial do Livro 6 7 8 9 1 O 1 1 1 2
28/04 - Dia do Frete Gratis

13 14 15 16 17 18 19
20 2 22 23 24 29 20

27 28 29 30




DICAS 28/04- Dia do Frete Gratis

Ofereca frete gratis com valor minimo de compra
Defina um valor minimo para liberar o beneficio, como compras acima de R$150,00. Isso
estimula o aumento do ticket médio e protege sua margem.

Restrinja a oferta para produtos estratégicos
Dé frete gratis apenas para itens com maior margem de lucro ou para produtos parados no
estoque, evitando prejuizo.

Crie senso de urgéncia nas campanhas
Use mensagens como “SO hoje” ou “Aproveite até meia-noite” nas suas comunicacées para
incentivar a compra rapida.

Aproveite para captar leads
Ofereca o beneficio para quem se cadastrar na sua newsletter ou seguir sua loja nas redes
sociais.




N

01/05 - Dia Mundial do
Trabalho

04/05 - Dia de Star Wars

11/05 - Dia das Maes

25/05 - Dia do Orgulho Nerd
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DICAS

Ofereca kits personalizados e embalagens para presente
Monte Kkits com produtos complementares e ofereca a opcao de embalagem especial,
aumentando o ticket médio e a experiéncia de compra.

Invista em campanhas emocionais has redes sociais
Produza conteudos que reforcem o valor da data, contando histérias reais, depoimentos de

clientes ou resgatando memorias afetivas.

Ative campanhas de remarketing
Recupere clientes que visitaram a sua loja nos ultimos 30 dias ou abandonaram carrinhos com
anuncios especificos de Dia das Maes.

Destaque prazos de entrega e opcoes de frete
Garanta que seu publico saiba até quando comprar para receber a tempo e ofereca frete
expresso ou retirada na loja se possivel.




N

12/06 - Dia dos Namorados
20/06 - Inicio do Inverno

24/06 - Dia de Sao Joao

28/06 - Dia do Orgulho
LGBTQIA+

JUNHO

dom seg ter
1 2 3
3 9 10
15 16 17
22 23 24

29 30

2025

qua qui sex sab
4 5 0 /

11 12 13 14
18 19 20 2

25 20 27 28



DICAS

Descontos e promocgoes especiais

Ofereca promocdes como “Compre 1, leve o 2° com 50% de desconto” ou descontos
progressivos para aumentar o valor médio da compra.

Utilize influenciadores e parcerias estratégicas
Colabore com influenciadores ou marcas que compartilhem valores semelhantes aos seus para
alcancar um publico mais amplo.

Experiéncia de compra personalizada
Utilize ferramentas de personalizacao, como sugestbes de presentes baseadas em
comportamento de navegacao ou no historico de compras.

Invista em conteudos emocionais nas redes sociais
Crie posts gque incentivem o sentimento de conexao e celebracao do amor. Compartilhe
historias reais de casais, depoimentos ou ideias criativas para o dia.




JULHO PAOVAS

‘ ' dom seg ter qua qui sex sab

13/07 - Dia do Chocolate 1 2 3 4 5

17/07 - Dia do Rock

19/07 - Dia do Futebol 6 v/ 3 ) 10 11 12
20/07 - Dia do Amigo

26/07 - Dia dos Avos 13 14 15 16 17 18 19
20 21 22 23 24 25 26

27 28 29 30 3




DICAS
Crie uma campanha de amizade

Desenvolva uma campanha comemorativa destacando a importancia da amizade. Use frases
gue celebrem o vinculo entre amigos e incentive os clientes a presentearem seus melhores
amigos com algo especial.

Ofereca produtos que podem ser compartilhados

Crie kits ou promocdes com produtos que possam ser compartilhados entre amigos, como duo
de itens, combos de bebidas, jogos de tabuleiro ou acessorios combinando. Isso pode
aumentar o ticket médio da venda.

Promova descontos especiais para amigos
Ofereca descontos especiais para compras em dupla ou promogdes como “leve 2 e pague 1”
para amigos. Isso pode incentivar o cliente a comprar mais para compartilhar com um amigo.




AGOSTO 2025

Q dom seg ter qua qui sex sab

1 2

10/08 - Dia dos Pais

11/08 - Dia do Estudante 3 il 5 ) / 8 9

15/08 - Dia dos Solteiros

10 11 12 13 14 15 16

17 18 19 20 21 22 23

24 25 20 27 28 29 30

3



DICAS

Invista em conteudos de videos e tutoriais

Crie videos curtos mostrando como os produtos podem ser usados ou explicando como montar
um presente especial para o Dia dos Pais. Isso ajuda a criar um vinculo com os clientes e
Incentiva a compra.

Utilize influenciadores ou parcerias com marcas que falem sobre paternidade

Colabore com influenciadores que compartilhem suas experiéncias de paternidade e promovam
seus produtos. As parcerias podem aumentar a visibilidade e engajamento, gerando mais
interesse pela sua loja.

Ofereca kits personalizados para diferentes estilos de pais

Monte kits com produtos que combinem entre si, como uma caixa com itens de barbearia,
vinhos, ferramentas ou gadgets tecnoldgicos. Permita que os clientes personalizem os kits com
uma mensagem ou embalagem exclusiva.




SETEMBRO 2025

dom seg ter qua qui sex sab

N

05/09 - Dia dos Irmaos 1 2 3 il 5 0 /

06/09 - Dia do Sexo

15/09 - Dia do Cliente 8 9 10 11 1 2 1 3 14

22/09 - Inicio da Primavera

23/09 - Dia dos Filhos 15 16 17 18 19 20 21

22 23 24 25 260 27 28

29 30




DICAS

Ofereca vantagens para novos clientes também

Aproveite o Dia do Cliente para também atrair novos consumidores. Ofereca um desconto
exclusivo ou um brinde para quem se cadastrar na sua loja ou fizer a primeira compra. Assim,
vocé celebra tanto os clientes antigos quanto os novos.

Faca parcerias e promocgoes cruzadas

Colabore com outras marcas que complementem o0 seu nhegoécio e ofereca promocgdes
conjuntas. Isso pode atrair novos publicos e aumentar o alcance da sua marca de forma
estratégica.

Realce a experiéncia do cliente no pos-venda
Reforce o compromisso com a experiéncia pdés-venda. Ofereca garantias de satisfacao,
facilidade para troca e devolugao, e até mesmo suporte personalizado. Isso mostra que vocé se
preocupa com o relacionamento a longo prazo.




OUTUBRO PAOVAS

‘ ' dom seg ter qua qui sex sab

04/10 - Dia dos Animais '] 2 3 4

12/10 - Dia das Criancgas/

Nossa Senhora Aparecida

15/10 - Dia do Professor 5 6 7 8 9 10 11
28/10 - Dia do Servidor

Publico 12 13 14 15 16 17 18
30/10 - Dia da Decoracao

3110 - Halloweer 19 20 21 22 23 24 25

20 27 28 29 30 3




DICAS

Faca campanhas de remarketing para carrinhos abandonados

Muitos clientes podem adicionar produtos ao carrinho e abandonar a compra. Crie campanhas
de remarketing especificas para o Dia dos Animais, oferecendo um incentivo, como um
desconto ou frete gratis, para os clientes que abandonaram o carrinho com itens para pets.

Use conteudos interativos e quiz de produtos para pets

No seu e-commerce, adicione quizzes ou enquetes interativas para ajudar os donos a escolher
o melhor produto para seu pet. Perguntas como "Qual o perfil do seu pet?" ou "Qual a raca do
seu cachorro?" podem direcionar os clientes para os produtos ideais, melhorando a experiéncia
de compra.

Parcerias com influenciadores ou pet influencers

Colabore com influenciadores ou influenciadores de animais para promover seus produtos.
Esses parcerias ajudam a aumentar a visibilidade da sua marca e trazem um publico engajado e
apaixonado por pets.




NOVEMBRO 2025

‘ ' dom seg ter qua qui sex sab

02/11 - Dia de Finados 1 2

17/11 - Dia da Criatividade

20/11 - Dia da Consciéncia 3 4 5 o) / 8 O

Negra

28/11 - Black Friday

10 1 12 13 14 15 16
17 18 19 20 21 22 23

24 25 260 27 28 29 30




DICAS 28/11 - Black Friday
Invista em anuncios de alta conversao

Aumente seus esforcos de publicidade paga nas redes sociais e no Google Ads, usando
anuncios com frases que destacam os descontos exclusivos e o tempo limitado. Aplique o
principio de urgéncia, como "oferta valida apenas até meia-noite" ou "ultimas unidades
disponiveis".

Organize sua loja virtual com uma secao exclusiva de Black Friday

Crie uma pagina dedicada ao evento, com as melhores ofertas do dia bem visiveis. Organize
seus produtos em categorias como "ofertas imperdiveis", "descontos de até 50%" ou "ultimas
unidades”. Facilite a navegacao para que os clientes encontrem rapidamente o que desejam.

Faca campanhas de e-mail marketing segmentadas

Envie newsletters com ofertas personalizadas para os clientes com base em seu historico de
compras ou preferéncias. Ofereca um "pré-lancamento" da Black Friday para quem é fiel a sua
marca, com acesso antecipado a promocdes.




DEZEMBRO 2025

‘ ' dom

seg ter qua qui sex sab

02/12 - Cyber Monday 1 2 3 4 5 6 /

22/12 - Inicio do Verao

25/12 - Natal 8 9 10 11 12 13 14
31/12 - Réveillon

15 16 17 18 19 20 21
22 23 24 AS 260 27 28

29 30 3




DICAS

Ofereca produtos personalizados para o Natal

Personalize itens como canecas, camisetas, almofadas e outros produtos com mensagens ou
nomes. Presentes personalizados tém um apelo emocional forte e podem se destacar na época
natalina, atraindo clientes em busca de algo unico para dar de presente.

Opcoes de pagamento facilitado

Ofereca condicdes especiais de pagamento, como parcelamento sem juros ou descontos para
pagamento a vista. Muitas pessoas aproveitam o Natal para se presentear e, com opc¢des de
parcelamento, elas podem se sentir mais a vontade para comprar.

Entrega rapida e opcoes de frete

Como as compras de Natal sdo sensiveis ao tempo, € fundamental garantir que seus clientes
recebam seus presentes no prazo. Ofereca opcdes de frete expresso e prazos de entrega
garantidos ateé o dia 24 de dezembro, além de frete gratis para compras acima de um valor.




Contrate uma Agéncia
de Criagao de E-commerce!

Falar Com Especialista


https://wa.me/5584986504476?text=Ol%C3%A1!%20Quero%20saber%20mais%20sobre%20as%20solu%C3%A7%C3%B5es%20para%20e-commerce.

